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EL NUEVO ESTADO EVOLUTIVO DEL BROKER
COMUNIDAD, RESPALDO Y SOLUCIONES INTEGRALES

El mercado cambid y el broker que trabaja solo compite en ruido; el que opera con estructura domina.
En este workshop descubrirds cémo un modelo basado en comunidad profesional, asesoria legal y fiscal,
herramientas estratégicas y servicios integrales transforma la forma de hacer negocio inmobiliario.

No es mas intermediacion. Es evolucion.

-~ ADOLFO GOLDBERG GINSBERG

CEO Housi & Club Inmobiliario

10:00 HS

T 'O INMOBILIARIA
PRESENTACION DE OPORTUNIDAD DE NEGOCIO IAD

Karim Goudiaby te explicara como el modelo IAD ayudd a miles de asesores a desarrollar un negocio
inmobiliario exitoso gracias a herramientas tecnologicas de vanguardia, un programa de capacitacion adaptado
a los retos del afo 2026 y un modelo de compensacion Unico en México.

KARIM GOUDABY

CEO de IAD México

e
DEL INSTINTO AL ALGORITMO: IA QUE NO VENDE, PERO CIERRA VENTAS

;Sabias que el 80% de los leads inmobiliarios se pierden por falta de seguimiento oportuno? En esta
conferencia descubrirds como la Inteligencia Artificial ya esta transformando la operacién de inmobiliarias en
México — no para reemplazar al agente, sino para atender prospectos en segundos, filtrar automaticamente los
gue no califican y perfilar a los que si van a comprar. Sin hype, sin teoria: casos reales, herramientas concretas y
soluciones que puedes implementar desde manana.

IVAN SALAZAR LEDEZMA

Director General

TC%NSJELD‘
PREVENCION DE LAVADO DE
DINERO: EL NUEVO ESTANDAR
PARA OPERAR EN EL SECTOR
INMOBILIARIO

ANGEL CORDOVA

Socio de Valstein Consultores

11:00 HS

DA SEGUIMIENTO AUTOMATIZADO CON WHATSAPP INMOBILIARIO

El 70% de las ventas inmobiliarias se pierden por falta de seguimiento inmediato. En esta ponencia,
revelaremos cémo transformar tu WhatsApp de una herramienta de chat a una maquina de cierre
automatizada diseflada especificamente para el sector. ;Qué dolores resolveremos?
Para el Asesor Independiente: Deja de ser esclavo de tu teléfono. Resolveremos el agobio de no
poder contestar a tiempo y el miedo a perder prospectos por no tener un sistema que trabaje
mientras tu estas en recorrido.

- Para las Inmobiliarias: Elimina la "fuga de leads". Centraliza las conversaciones de tu equipo,
estandariza la atencion y obtén métricas reales de qué asesor esta cerrando y quién esta dejando
morir las oportunidades.

- Para los Constructores: Protege tu ROI. No permitas que el inventario de tus desarrollos se estanque
porque la fuerza de ventas no da el seguimiento preventa adecuado. Automatiza la entrega de
brochures, listas de precios y estatus de obra de forma masiva pero personalizada
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PEPE DEL VALLE

Business Coach
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EE.UU.: BANCA, INVERSI[]N Y DESARROLLO INMOBILIARIO

Especialistas presentan como acceder al sistema bancario estadounidense. Como generar renta financiera de
hasta un 15%. Como participar en proyectos inmobiliarios comerciales con garantia de ocupacion.

ARIEL ARROCHA @ GABRIEL PENTON
& \}r

CEO Latam en USA GMG Land Holdings

MARIANA CAMACHO

Banesco USA

ALEX ZYLBERGLAIT

Arcadia

FALCONE GROUP

MERCADO DE CONDO HOTELES EN EL SUR DE USA,
TENDENCIAS Y OPORTUNIDADES

Mercado de Condo hoteles en el sur de USA, tendencias y oportunidades

CARINA BENDECK

International Sales Director

ALEX CUTTLER

Managing Director

12:00 HS

REAL
SALA AZUL
FORESIGHT

COMO LA 1A ESTA
TRANSFORMANDO LA TOMA DE
DECISIONES EN EL SECTOR

KORITZA BENEDITT

Directora de Servicios Digitales

Best
SALA NARANJA Place
to Live®

COMO MEJORAR LA RENTABILIDAD DE TUS DESARROLLOS
RESIDENCIALES HACIENDO MAS FELICES A TUS GLIENTES

TOMAS CARTAGENA

Founder & CEO de
Best Place to Live®

SALA VERDE /VVL&M

S PAIN

INVERTIR EN ESPANA. MERCADO DE VIVIENDA RESIDENCIAL
EN LA COSTA

En esta presentacion, exploraremos por qué invertir en vivienda en Espafa, particularmente en la costa
mediterranea, representa una oportunidad Unica. Como especialistas en la venta de viviendas de obra nueva en
destinos exclusivos como la Costa del Sol, desde Medland Spain queremos compartir nuestra vision sobre el
potencial de este mercado. Para ello, abordaremos tres cuestiones claves: ; Por qué Espana?, ; Por qué la costa
mediterranea? y ¢ Por qué Medland Spain?

LOLA GOMEZ

Directora Delegacién
Andalucia
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SALA AZUL QUII
tas inmobilia

LOS ERRORES MAS CUMUNES
EN LA INDUSTRIA INMOBILIARIA

Marketing vs Ventas

JUAN PABLO PALMIERI

Fundador y CEO de QUIIVEN

S r™® |Inmuedies
INSIGHTS PARA TU 2026

¢;Te imaginas tener a tu disposicion la data de 90 millones de usuarios mensuales para planear tu estrategia
inmobiliaria? En MELI queremos construir juntos, por eso traemos data Util y accionable para ayudarte a
planear el resto del afio. Te esperamos soci@.

e DIEGO HERNANDEZ

\ Analista Comercial Sr. Real

Q Ry Estate
N
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SALA VERDE L0y

MI CASA

INVERSION INMOBILIARIA EN DUBAIL: COMO GENERAR RENTAS EN
DOLARES Y ESCALAR TU CAPITALANE

Descubre cémo invertir estratégicamente en el mercado inmobiliario de Dubai, uno de los destinos de
inversion mas sdélidos y rentables del mundo. En este workshop aprenderas cédmo generar rentas en
doélares, aprovechar un entorno libre de impuestos, identificar proyectos con alto retorno y escalar tu
capital de forma segura y sostenible. Diseflado para inversionistas que buscan diversificar su portafolio,
proteger su patrimonio y acceder a oportunidades internacionales de alto crecimiento.

Managing Partner de Mi Casa by Insights
Venture Real Estate

|@ GUILLERMO PIECARCHIC COHEN
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&> MASTER BROKER
EL MERCADO PREMIA A LOS RAPIDOS

Con experiencia en comunicacion comercial y automatizacion de procesos, Luis ha sido reconocido en el
ecosistema PropTech y prepara el lanzamiento de Master Broker Al en México con planes de expansion a
otros paises de la regién. En su workshop, “El mercado premia a los rdpidos”, mostrara cémo la IA
aplicada a las ventas inmobiliarias permite acortar ciclos, generar mensajes efectivos y mantener buenas
practicas en el manejo de datos.

LUIS LOPEZ

Director General, Zenova
Digital

\’"’ betterbroker
EL SECRETO MEJOR GUARDADO PARA DUENOS DE INMOBILIARIAS

Como construir ingresos predecibles, asesores hiper-productivos y una estructura lista para escalar sin caos
operativo.

JORGE ELISEQ

Founder Betterbroker

ALBERTO PAREDES

Founder Betterbroker

| GERAGO
DE SEGUIDORES A CLIENTES

Un workshop acerca de estrategias en redes sociales para poder crear una comunidad y generar ventas de ella.

. LORENA GOCA

CEO Cerago Strategy

15:00 HS

@ SPIDER

MERCADO INMOBILIARIO DE ESTADOS UNIDOS: PANORAMA ACTUAL
Y OPORTUNIDADES 2026

Impacto de las tasas de interés, evolucidon de precios, niveles de inventario y regiones con mayor potencial
para invertir en el nuevo ciclo.

ANDRES GOLDENBERG

Founder & CEO Spider

‘Dproperty.

COMO ESTRUCTURAR UN PORTAFOLIO INMOBILIARIO
INTERNAGIONAL CON MENTALIDAD DE FAMILY OFFICE

Deja de “comprar propiedades” y comienza a disefar y gestionar tu patrimonio.

FERNANDO PERDOMO

CBDO de D Property

15:20 HS

PREPARATE PARA HACER UNA ALIANZA COMERCIAL Y DE NEGOCIOS
INMOBILIARIOS CON EL FONDO DE INVERSION EN BIENES Y RAICES:
SILVER BRICK DEVELOPMENTS Y LA PRESENTACION DEL COLEGIO
NACIONAL DE INMOBILIARIOS.

FERNANDO MADRID
ORTIZ DE ZARATE

Director Comercial
de Rio Capital y
CEO SilverBrick

JORGE SALCIDO
TOLEDO

Presidente UPIM Nacional,
2x Master Negocios
Inmobiliariosy Socio
Fundador Silver Brick
Developments

JORGE TORRES
LANDA

Presidente CEPIQ
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CUANDO LOS VENDEDORES
PERROS, CONOCEN LA IA

Herramientas que si puedes aplicar inmediatamente
para tener super-poderes en las ventas.

JORGE TORRES LANDA

Presidente Estatal de Profesionales
Inmobiliarios de Querétaro

SALA NARANIJA

CONSTRUYENDO UN BARCO QUE TODOS QUIERAN ABORDAR:
CULTURA, LIDERAZGO Y EQUIPOS DE ALTO RENDIMIENTO. (LIDERAZGO
Y GESTION DE TALENTO).

Las empresas no retienen al talento con beneficios, sino con una cultura a la que todos quieran pertenecer.
Este taller llevara a los lideres a cuestionar sus paradigmas y a reconocer cémo su comportamiento impacta
directamente en la motivacion, el sentido de pertenencia de su equipo, y el cumplimiento de los resultados. A
través de una reflexiéon profunda sobre Cultura organizacional, Liderazgo y los pilares esenciales para construir
un equipo de alto rendimiento, el publico descubrird cémo crear un entorno en el que los colaboradores elijan
dar lo mejor de si. La cultura de cualquier organizacion se forma por el mejor comportamiento que el lider esta
dispuesto a promover.

PAOLA SAUCEDO

Fundadora The Working Method. Especialista en Desarrollo de Lideres,
Cultura Organizacional y Employee Experience. Directora del Foro de
Liderazgo. Autora del libro “Todos Podemos Ser Lideres”

Gantenbein

LA NUEVA ARQUITECTURA DE VALOR:
COMO LOS COBOTS, DATOS Y EXCELENCIA OPERACIONAL
REDISENAN LA OPERACION

La operacion ya no compite solo con procesos: compite con inteligencia. En esta nueva arquitectura de valor, los
cobots amplifican el talento humano, los datos reemplazan la intuicién y la excelencia operacional se convierte
en el disefo invisible que hace a las organizaciones mas agiles, confiables y rentables. Quien domine esta triada
no solo optimiza su operacion: redefine su futuro.

LESLY GANTENBEIN

Consultora Internacional en
Excelencia Operacional y
Facility Management

17:00 HS
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MIAMI BEACH

DESCUBRE PALMA MIAMI BEACH: UNA JOYA BOUTIQUE EN
PRECONSTRUCCION

Acompafanos con Danny Neumann, Sales Executive de Palma Miami Beach, para conocer este exclusivo
desarrollo boutique con inventario limitado. Ubicado a pasos del océano, Palma ofrece residencias
completamente amuebladas, propiedad flexible y una oportunidad Unica de inversién en Miami Beach.

DANNY NEUMANN

Sales Executive

IR CApITAL
CASO DE ESTUDIO TIPO IPADE

Aprendizaje de como estructurar un esquema financiero disruptivo que fue necesario para concluir tres
proyectos inmobiliarios en simultaneo en la CDMX en medio del caos que generd en el temblor de 2017.

FERNANDO MADRID

Director Comercial Zona
CDMX

FERNANDO CASTILLA

Director Comercial Zona
Noreste

domus

FLATS

DOMUS FLATS: INVERSION INTELIGENTE EN BRICKELL

Conoce Domus FLATS, un proyecto inmobiliario disefiado para inversion en Brickell, Miami, que combina
short-term rental con operacidon profesional en una de las zonas mas sdélidas y dindmicas de Estados
Unidos. Una oportunidad ideal para inversionistas mexicanos que buscan ingresos en dolares,
diversificacidon patrimonial internacional y un activo de alta demanda, con un modelo de propiedad
simple, gestién integral y enfoque 100% pasivo, dentro de un mercado global, estable y altamente liquido.

VALENTINA BOLANOS

Representante de Ventas

18:00 HS

SALA AZUL
REAL ESTATE 1969

COMO VENDER PROYECTOS DE
PRECONSTRUCCION CON EXITO
COMO AGENTE EXTERNO

A través de herramientas técnicas, procesos contractuales reales y estrategias de posicionamiento,
los asistentes aprenderan a maximizar oportunidades de venta y a comunicar el valor de su zona,
incluyendo los factores econémicos que impulsan la apreciacion futura de las propiedades.

ALICIA PAYSSE

SVP of Development

CIUDAD
TARERR

CUANDO EL BANCO DICE NO, EL CREDITO DIRECTO ABRE LA PUERTA.
NUEVA MODALIDAD INMOBILIARIA 2026

. BERENICE MENDEZ MEDEL

Subdirectora comercial

JUAN WILFRIDO HERNANDEZ GOMEZ

Coordinador comercial

LDG

—— E—
LAND DEVELOPERS GROUP

MULTIFAMILY AL COSTO EN FLORIDA

Un workshop practico para entender cobmo invertir en proyectos Multifamily en Florida bajo
un modelo "al costo", optimizando estructura, margenes y rentabilidad.

GABRIEL ROJCHMAN DIEGO VOROBECHIK

Business Development
CEO LDG Mgr. - LDG

19:00 HS

ufficiis

LA PLUSVALIA SE DISENA: ARQUITECTURA CONVERTIDA EN
POLITICA PUBLICA PARA DINAMIZAR INVERSION Y VALOR
URBANO: CASO EL SALVADOR.

Esta charla plantea una idea incémoda pero Util para quien vive de operar y desarrollar ciudad: la arquitectura no solo
“construye”, también gobierna. Las ciudades no cambian por accidente; cambian cuando una decision espacial se
convierte en sefal institucional, reduce incertidumbre y reconfigura la economia local.

El caso del Centro Histérico de San Salvador se presenta como una secuencia replicable: claridad politica (seguridad,
orden y reglas legibles), intervenciones ancla (patrimonio, espacio publico, infraestructura cultural, mejoramiento
integral) y un efecto contagio medible: espacio publico » permanencia, actividad econdmica, confianza, inversion,
plusvalia. Luego, Plaza Centroamérica muestra el principio central: un espacio publico bien disefiado no es gasto; es
infraestructura econdmica que organiza flujos, activa comercio, cambia percepcién y eleva el valor del entorno.

DR. ARQ. SANTIAGO CAPRIO

Director & CEO de ufficiis - Asesor
Presidente Nayib Bukele
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Marlene Cortés’
DE INVISIBLE A INOLVIDABLE Y RENTABLE

En este workshop aprenderas cémo transformar tu marca personal en un activo estratégico que te haga visible
para el publico correcto, inolvidable en tu posicionamiento y rentable en resultados. Descubriras cémo
estructurar tu mensaje, definir procesos claros y convertir tu experiencia en oportunidades reales de negocio.

MARLENE CORTES

Directora General y
Presidenta de AMII bajio

o
I,

BIM: ESTRATEGIA DE
RENTABILIDAD PARA LOS
DESARROLLADORES
INMOBILIARIOS

DULCE BAROCIO

Directora General de
TERABIM DE MEXICO

11:00 HS

DA SEGUIMIENTO AUTOMATIZADO CON WHATSAPP INMOBILIARIO

El 70% de las ventas inmobiliarias se pierden por falta de seguimiento inmediato. En esta ponencia,
revelaremos coémo transformar tu WhatsApp de una herramienta de chat a una maquina de cierre
automatizada disefiada especificamente para el sector. ;Qué dolores resolveremos?

- Para el Asesor Independiente: Deja de ser esclavo de tu teléfono. Resolveremos el agobio de no
poder contestar a tiempo y el miedo a perder prospectos por no tener un sistema que trabaje
mientras tu estas en recorrido.

- Para las Inmobiliarias: Elimina la "fuga de leads". Centraliza las conversaciones de tu equipo,
estandariza la atencion y obtén métricas reales de qué asesor esta cerrando y quién esta dejando
morir las oportunidades.

- Para los Constructores: Protege tu ROI. No permitas que el inventario de tus desarrollos se estanque
porque la fuerza de ventas no da el seguimiento preventa adecuado. Automatiza la entrega de
brochures, listas de precios y estatus de obra de forma masiva pero personalizada

=

m  PEPE DEL VALLE

Business Coach

@ Latam
Latom

professional network

ESTADOS UNIDOS COMO PLATAFORMA DE INVERSION Y NEGOCIOS

Un espacio practico para entender aspectos societarios e impositivos. Aperturas de cuentas bancarias.
Proyectos inmobiliarios comerciales. Renta financiera con respaldo en tierras. Todo de la mano de especialistas
con experiencia en el mercado estadounidense.

ARIEL ARROCHA GABRIEL PENTON

CEO Latam en USA R /. GMG Land Holdings

ALEX ZYLBERGLAIT

Arcadia

MARIANA CAMACHO

Banesco USA

(Thrust)”
COMO DISENAR EQUIPOS FUTURE-READY

El mayor desafio para los lideres del sector no es la disrupcion, la capitalizacién, o la I.A,, sino la velocidad a la
que sus organizaciones dejan de adaptarse. En un entorno donde los activos cambian mas lento que las
personas, la verdadera ventaja estd en disefar equipos future-ready capaces de anticipar y responder antes
que el resto.

En este workshop aprenderas...

- Coémo preparar tu organizacion para el cambio antes de que te cueste tiempo, talento o rentabilidad,
usando IA para anticipar fricciones y riesgos operativos.

- Coémo disefar un sistema operativo agil y future-ready que alinee decisiones, elimine silos y acelere la
ejecucion en todos tus proyectos.

- Como liderar con innovacion e |A aplicada, instalando practicas que ayuden a tus equipos a adaptarse,
aprender rapido y sostener el crecimiento.

LUIS HERRERA ROJAS

o
.
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LA PROPUESTA DE MUJERES LIDERES DEL SECTOR INMOBILIARIO
PARA IMPULSAR A LA INDUSTRIA EN TIEMPOS DE CRISIS

Las participantes especialistas en diferentes ambitos platicardn sus propuestas para impulsar a la industria en la
coyuntura actual. Expondran los desafios que enfrentan desde el notariado, desde la comercializacion
inmobiliaria, y como desde el estudio del contexto se observan soluciones. Pero sobre todo, las mujeres,
profesionales y lideres en sus sectores propondran con actitud y buena disposicién su comportamiento y
propuestas para gue otras mujeres puedan sentirse guiadas. El objetivo es ambicioso, pero sobre todo muy
empatico con las mujeres y hombres de la industria inmobiliaria que enfrentan la crisis econémica y
multifactorial actual

MARIEL ZONIGA

Directora de Muliv
y Directora de En
Concreto

MARISOL BECERRA

Director, Data Strategy &
Consulting | Monopolio -
DD3 y Socia MULIV

SONIA RIVAS

CEO Luxury Habitat
/ VP de APCI

LAURA ZAZUETA

Presidenta de MULIV y
Vicepresidenta de

'U"\“\\ //1(/“ AMPI CMDX

ANA LILIA PORRAS

Notaria 91 del Edo.
México, Secretaria del
interior del consejo
directivo del Colegio
Nacional del Notariado
Mexicano y Socia MULIV

GABRIELA CANO

Directora Comercial
de Softec

@ SPIDER

COMO DIVERSIFICAR TU PATRIMONIO
INVIRTIENDO EN REAL ESTATE EN ESTADOS UNIDOS.

Estrategias para invertir en EE.UU. desde México, generando ingresos mensuales en ddélares y construyendo
patrimonio en mercados consolidados.

ANDRES GOLDENBERG

Founder & CEO Spider

A)
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S BACALAR ARTT

PUEBL2 MAGICO LIVING

MEJORES DESTINOS DE INVERSION EN LA RIVIERA MAYA:
PLAYA DEL CARMEN Y BACALAR

Workshop donde los 3 speakers comentaran los atractivos de los 2 destinos, sus fortalezas, los trabajos
desarrollados para atraer inversion y son destinos destacados; desde la visidon publica y privada

HERNAN

GONZALEZ JOSE ALFREDO

Secretario de J== CONTRERAS MENDEZ

Ordenamiento Presidente

Territorial de Playa Municipal Bacalar
del Carmen

ViCTOR BONA

Socio fundador de
Artt Living

13:00 HS

COASTEC BUILT

ESTRATEGIAS DE CONSTRUCCION PARA VENTA Y
ALQUILER DE INMUEBLES EN FLORIDA

Estaremos hablando del mercado inmobiliario de Floriday como una persona internacional puede
construir patrimonio en USA.

EDUARDO MONASTERIO

Co-Fundador/ Gerente de
Operaciones Coastec Built LLC

I=Lebane

INTELIGENCIA ARTIFICIAL PARA LA GESTION EFICIENTE DE OBRA:
DE EXCEL A CONTROL EN TIEMPO REAL CON LEBANE

Cémo la inteligencia artificial de Lebane optimiza la gestién de proyectos inmobiliarios y de construccion
en México. Permite controlar avances cuantitativos y cualitativos en tiempo real desde WhatsApp, reduce
desviaciones presupuestales, minimiza tiempos de carga de datos y aumenta la rentabilidad de
desarrollos de cualquier escala.

iPerfecto para desarrolladores y constructores que buscan profesionalizar su operaciéon con tecnologia
probada!

BRUNO LERER

Fundador Lebane

PROTOS

ASESORIA LEGAL INTEGRAL

eI

COMO BLINDAR LEGALMENTE UNA INVERSION INMOBILIARIA
Y EVITAR PERDER MILLONES EN 2026.

Errores comunes al invertir;, como prevenirlos antes de firmar.

€ waacos corona

Protos

14:00 HS

EL METODO QUE USAN BROKERS QUE VENDEN EN ALTO VOLUMEN

Esta ponencia revela el método real que utilizan los brokers que venden en alto volumen de forma
constante, incluso en mercados saturados, con crisis, competencia agresiva y clientes cada vez mas
informados, entregandote herramientas que te llevan a transaccionar. No es talento, suerte ni carisma. Es
estructura, proceso y nimeros.

JUAN VEGA PAREDES

CEO Habitaria México

P propiedades.com (Y

MARKETING 360° PARA INMOBILIARIOS: PORTALES, REDES
SOCIALES E INTELIGENCIA ARTIFICIAL.

Es un Taller practico dirigido a profesionales del sector inmobiliario interesados en comprender y aprovechar de
mejor manera las herramientas digitales disponibles en la actualidad. El curso aborda los puntos clave para
realizar publicaciones efectivas en portales inmobiliarios, el entendimiento de las principales redes sociales, sus
perfiles de audiencia y los formatos mas adecuados para cada plataforma. Asimismo, se introduce el uso de la
inteligencia artificial aplicada al marketing inmobiliario, explicando cémo generar prompts efectivos para la
creacién de contenido, resefias publicitarias y mensajes comerciales, con el objetivo de mejorar procesos,
optimizar esfuerzos y tomar ventaja en una industria cada vez mas digitalizada.

RUBEN MONROY MARCOS MARTINEZ

15:00 HS

Director Comercial Coordinador University
Propiedades.com Tuhabi
[y

BT /.oodo
DE LA TIERRA AL DESTINO

Una mirada interna a la estrategia, el disefio y las decisiones detras de desarrollos inmobiliarios exitosos,
desde terrenos sin desarrollar hasta comunidades terminadas.

LUSANT ORDONEZ

CEO Zenodro
Homes

‘Dproperty.

PANAMA: PLATAFORMA ESTRATEGICA PARA EL
INVERSIONISTA LATINOAMERICANO

Conoce los factores que convierten a Panama en un pais ideal para la inversiéon inmobiliaria
y gestion patrimonial.

LUZ ADRIANA LOPERA

CEO de D Property

SALA VERDE
SC

DEVELOPMENT

PANAMA: HUB DE INVERSION DOLARIZADA Y EL RENACIMIENTO
EXCLUSIVO DEL CASCO ANTIGUO Y SANTA ANA

THAIRY PADILLA

Gerente de Mercadeo y Comercial

16:00 HS
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AVL FAMILY OFFICE

MIAMI 2026: EL NUEVO REFUGIO DE LA RIQUEZA MUNDIALMENTE

Descubre por qué Miami se ha convertido en el destino elegido por grandes capitales y familias
inversionistas para preservar riqueza, diversificar portafolios y capitalizar la migraciéon de los
ultra-ricos en 2026.

' DRA. ARACELI VILLANUEVA

D Founder & CEO de AVL
' Family Office

SALA VERDE H
R

LUXURY MINDSET: LA
FORMULA PARA BRILLAR EN
EL MERCADO PREMIUM.

CHARLIE HERRERA

Fundador de Herrera Real
Estate, agencia boutique de
lujo en Tulum

“olumento

GAMIFICACION + . A, EN LA COMERCIALIZACION INMOBILIARIA: 4 CASOS
PRACTICOS QUE ESTAN REDEFINIENDO EL MODELO DE COMERCIALIZACION.

Del nurturing automatizado al seguimiento post venta . 1. Nurturing automatizado con IA. Segmentacién y
seguimiento inteligente.

2. Gamificaciéon en la exhibicién del producto como experiencia.

3. Colaboracion entre agentes |.A. y asesores humanos para mayor eficiencia y coherencia comercial

4. Gamificacion de tareas criticas para garantizar seguimiento y conversion.

Un sistema comercial orquestado que convierte la experiencia en el verdadero activo estratégico del desarrollo
inmobiliario.

FERNANDO HUACUJA

Co-Founder & CTPO
Volumento_Suite

ANDRES HUACUJA

Founder & CEO Volumento

17:00 HS

BT PALMA

MIAMI BEACH RESIDENCES

DESCUBRE 72 PARK MIAMI BEACH: LUJO RESIDENCIAL
TOTALMENTE AMUEBLADO Y LISTO PARA VIVIR

Acompafanos con Danny Neumann, Sales Executive de 72 Park Miami Beach, para conocer este destacado
desarrollo residencial con residencias completamente amuebladas y listas para ocupacion. Ubicado en una de
las zonas de mayor crecimiento de Miami Beach, 72 Park ofrece amenidades de lujo, la piscina mas larga de
Miami Beach y una oportunidad Unica para vivir o invertir.

DANNY NEUMANN

Sales Executive

R &bima
CASO DE ESTUDIO TIPO IPADE. DE CONSTRUCTOR A DESARROLLADOR

Analisis de un caso inmobiliario real, donde se plantea cémo se logré el financiamiento del
primer proyecto vertical de un constructor que se convirtio en desarrollador.

MANUEL CASILLAS

Director Comercial Zona
Bajio

ANDRES VIGIOLA

Gerente de Operaciones

SALA VERDE M

HOUSE OF WELLNESS

DESCUBRE HOUSE OF WELLNESS BRICKELL

Un taller interactivo que presenta House of Wellness, un proyecto
holistico en fase de preconstruccion, diseflado para integrar el
bienestar fisico, mental y emocional a través de programas
curativos y experiencias comunitarias. La sesion explora la vision
arquitectdnica, el concepto del edificio que cuida y el impacto
esperado del espacio antes de su desarrollo.

DIANA ROJAS

Ejecutiva de Ventas
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SALA AZUL
REAL ESTATE 1969

COMO VENDER PROYECTOS DE
PRECONSTRUCCION CON EXITO
COMO AGENTE EXTERNO

A través de herramientas técnicas, procesos contractuales reales y estrategias de posicionamiento,
los asistentes aprenderan a maximizar oportunidades de venta y a comunicar el valor de su zona,
incluyendo los factores econémicos que impulsan la apreciaciéon futura de las propiedades.

ALICIA PAYSSE

SVP of Development

SALA NARANJA .
FLIPPING INMOBILIARIO

SIN =

FLEEPING INMOBILIARIO, SIN OBRA

Tecnologia europea para dar un UpGrade, en la remodelacién de inmuebles, nuestros recubrimientos no solo
embellecen en dias, No en semanas los acabados de muchos espacios arquitecténicos, enfocados en el RO,
generamos verdadero Valor.

LIN MIGUEL ANGEL IBANEZ

COUNTRY MANAGER
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