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AGENDA
workshops   

EN EL MARCO DE LA

25 y 26 de febrero de 2026 

9 a 20 horasHotel Camino Real Polanco, CDMX 

REGISTRO OBLIGATORIO 



entrada libre

SUJETo A DISPONIBILIDAD DE CADA SALA



SALA AZUL     

Presentación de Oportunidad de Negocio IAD 
Karim Goudiaby te explicará como el modelo IAD ayudó a miles de asesores a desarrollar un negocio inmobiliario exitoso gracias a herramientas tecnologicas de vanguardia, un programa de capacitación adaptado a los retos del año 2026 y un modelo de compensación único en México.



Karim Goudaby 
CEO de IAD México

El Nuevo Estado Evolutivo del Broker
Comunidad, respaldo y soluciones integrales

El mercado cambió y el broker que trabaja solo compite en ruido; el que opera con estructura domina.
En este workshop descubrirás cómo un modelo basado en comunidad profesional, asesoría legal y fiscal, herramientas estratégicas y servicios integrales transforma la forma de hacer negocio inmobiliario.
No es más intermediación. Es evolución.




Adolfo Goldberg Ginsberg
CEO Housi & Club Inmobiliario

SALA NARANJA       

Del Instinto al Algoritmo: IA que No Vende, Pero Cierra Ventas
¿Sabías que el 80% de los leads inmobiliarios se pierden por falta de seguimiento oportuno? En esta conferencia descubrirás cómo la Inteligencia Artificial ya está transformando la operación de inmobiliarias en México � no para reemplazar al agente, sino para atender prospectos en segundos, filtrar automáticamente los que no califican y perfilar a los que sí van a comprar. Sin hype, sin teoría: casos reales, herramientas concretas y soluciones que puedes implementar desde mañana.



10:00 hs

09:00 hs

Iván Salazar Ledezma
Director General

SALA AZUL     

Da Seguimiento Automatizado  con Whatsapp  Inmobiliario
El 70% de las ventas inmobiliarias se pierden por falta de seguimiento inmediato. En esta ponencia, revelaremos cómo transformar tu WhatsApp de una herramienta de chat a una máquina de cierre automatizada diseñada específicamente para el sector. �¿Qué dolores resolveremos?
�Para el Asesor Independiente: Deja de ser esclavo de tu teléfono. Resolveremos el agobio de no poder contestar a tiempo y el miedo a perder prospectos por no tener un sistema que trabaje mientras tú estás en recorrido.
�Para las Inmobiliarias: Elimina la "fuga de leads". Centraliza las conversaciones de tu equipo, estandariza la atención y obtén métricas reales de qué asesor está cerrando y quién está dejando morir las oportunidades.
�Para los Constructores: Protege tu ROI. No permitas que el inventario de tus desarrollos se estanque porque la fuerza de ventas no da el seguimiento preventa adecuado. Automatiza la entrega de brochures, listas de precios y estatus de obra de forma masiva pero personalizada













Pepe del Valle
Business Coach 

SALA NARANJA       

EE.UU.: Banca, Inversión y Desarrollo Inmobiliario11:00 hs
Especialistas presentan cómo acceder al sistema bancario estadounidense. Como generar renta financiera de hasta un 15%. Como participar en proyectos inmobiliarios comerciales con garantia de ocupacion.


ariel arrocha
CEO Latam en USA

gabriel penton
GMG Land Holdings

mariana camacho
Banesco USA

alex zylberglait
Arcadia

SALA VERDE   

Mercado de Condo hoteles en el sur de USA, tendencias y oportunidades

Mercado de Condo hoteles en el sur de USA, tendencias y oportunidades

carina bendeck
International Sales Director

alex cuttler
Managing Director

SALA AZUL     

KORITZA BENEDITT
Directora de Servicios Digitales

Cómo la IA está transformando la toma de decisiones en el sector



SALA NARANJA       

Cómo mejorar la rentabilidad de tus desarrollos residenciales haciendo más felices a tus clientes


TOMAS CARTAGENA
Founder & CEO de
Best Place to Live®


12:00 hs

PANEL SALA VERDE   

INVERTIR EN ESPAÑA. Mercado de vivienda residencial en la costa

En esta presentación, exploraremos por qué invertir en vivienda en España, particularmente en la costa mediterránea, representa una oportunidad única. Como especialistas en la venta de viviendas de obra nueva en destinos exclusivos como la Costa del Sol, desde Medland Spain queremos compartir nuestra visión sobre el potencial de este mercado. Para ello, abordaremos tres cuestiones claves: ¿Por qué España?, ¿Por qué la costa mediterránea? y ¿Por qué Medland Spain?





lola gómez
Directora Delegación Andalucía


SALA AZUL     

SALA AZUL     

Juan Pablo Palmieri 
Fundador y CEO de QUIIVEN

Los errores más comunes 
en la industria inmobiliaria 

Marketing vs Ventas 

SALA NARANJA       

Insights para tu 2026
¿Te imaginas tener a tu disposición la data de 90 millones de usuarios mensuales para planear tu estrategia inmobiliaria? En MELI queremos construir juntos, por eso traemos data útil y accionable para ayudarte a planear el resto del año. Te esperamos soci@.



Diego Hernández
Analista Comercial Sr. Real Estate


13:00 hs

SALA NARANJA       

El mercado premia a los rápidos
Con experiencia en comunicación comercial y automatización de procesos, Luis ha sido reconocido en el ecosistema PropTech y prepara el lanzamiento de Master Broker AI en México con planes de expansión a otros países de la región. En su workshop, ˝El mercado premia a los rápidos˛, mostrará cómo la IA aplicada a las ventas inmobiliarias permite acortar ciclos, generar mensajes efectivos y mantener buenas prácticas en el manejo de datos.





Luis López
Director General, Zenova Digital 
14:00 hs

El secreto mejor guardado para dueños de inmobiliarias
Como construir ingresos predecibles, asesores hiper-productivos y una estructura lista para escalar sin caos operativo.


PANEL SALA VERDE   

De seguidores a clientes 
Un workshop acerca de estrategias en redes sociales para poder crear una comunidad y generar ventas de ella.

lorena goca
CEO Cerago Strategy

SALA NARANJA       

Mercado inmobiliario de Estados Unidos: panorama actual y oportunidades 2026

Impacto de las tasas de interés, evolución de precios, niveles de inventario y regiones con mayor potencial para invertir en el nuevo ciclo.


Andrés Goldenberg
Founder & CEO Spider 

15:00 hs
PANEL SALA VERDE   

Cómo estructurar un portafolio inmobiliario internacional con mentalidad de family office


Deja de ˝comprar propiedades˛ y comienza a diseñar y gestionar tu patrimonio.

Fernando Perdomo
CBDO de D Property 

SALA AZUL     

Prepárate para hacer una Alianza comercial y de  negocios inmobiliarios con el fondo de inversión en bienes y raíces: Silver Brick  Developments y la presentación del Colegio Nacional de Inmobiliarios.


15:20 hs

Jorge Salcido Toledo

Presidente UPIM Nacional, 2x Master Negocios Inmobiliarios y Socio Fundador Silver Brick Developments





Fernando Madrid Ortiz de Zarate

Director Comercial de Rio Capital y CEO SilverBrick



Jorge Torres Landa

Presidente CEPIQ

SALA AZUL     

Jorge Torres Landa
Presidente Estatal de Profesionales Inmobiliarios de Querétaro


Cuando los vendedores Perros, conocen la IA

Herramientas que si puedes aplicar inmediatamente para tener super-poderes en las ventas.


SALA NARANJA       

Construyendo un barco que todos quieran abordar: Cultura, Liderazgo y Equipos de alto rendimiento. (Liderazgo y gestión de talento).


Las empresas no retienen al talento con beneficios, sino con una cultura a la que todos quieran pertenecer. Este taller llevará a los líderes a cuestionar sus paradigmas y a reconocer cómo su comportamiento impacta directamente en la motivación, el sentido de pertenencia de su equipo, y el cumplimiento de los resultados. A través de una reflexión profunda sobre Cultura organizacional, Liderazgo y los pilares esenciales para construir un equipo de alto rendimiento, el público descubrirá cómo crear un entorno en el que los colaboradores elijan dar lo mejor de sí. La cultura de cualquier organización se forma por el mejor comportamiento que el líder está dispuesto a promover.







16:00 hs Paola Saucedo
Fundadora The Working Method. Especialista en Desarrollo de Líderes, Cultura Organizacional y Employee Experience. Directora del Foro de Liderazgo. Autora del libro ˝Todos Podemos Ser Líderes˛



PANEL SALA VERDE   

La nueva arquitectura de valor: 
Cómo los cobots, datos y excelencia operacional rediseñan la operación


La operación ya no compite solo con procesos: compite con inteligencia. En esta nueva arquitectura de valor, los cobots amplifican el talento humano, los datos reemplazan la intuición y la excelencia operacional se convierte en el diseño invisible que hace a las organizaciones más ágiles, confiables y rentables. Quien domine esta triada no solo optimiza su operación: redefine su futuro.




Lesly Gantenbein
Consultora Internacional en Excelencia Operacional y Facility Management



SALA AZUL     

Descubre Palma Miami Beach: Una Joya Boutique en Preconstrucción

Acompáñanos con Danny Neumann, Sales Executive de Palma Miami Beach, para conocer este exclusivo desarrollo boutique con inventario limitado. Ubicado a pasos del océano, Palma ofrece residencias completamente amuebladas, propiedad flexible y una oportunidad única de inversión en Miami Beach.



danny Neumann
Sales Executive

SALA NARANJA       

CASO DE ESTUDIO TIPO IPADE17:00 hs
Aprendizaje de como estructurar un esquema financiero disruptivo que fue necesario para concluir tres proyectos inmobiliarios en simultáneo en la CDMX en medio del caos que generó en el temblor de 2017.


Fernando Madrid 
Director Comercial Zona CDMX


Fernando Castilla
Director Comercial Zona Noreste


PANEL SALA VERDE   

Domus FLATS: Inversión inteligente en Brickell
Conoce Domus FLATS, un proyecto inmobiliario diseñado para inversión en Brickell, Miami, que combina short-term rental con operación profesional en una de las zonas más sólidas y dinámicas de Estados Unidos. Una oportunidad ideal para inversionistas mexicanos que buscan ingresos en dólares, diversificación patrimonial internacional y un activo de alta demanda, con un modelo de propiedad simple, gestión integral y enfoque 100% pasivo, dentro de un mercado global, estable y altamente líquido.






Valentina Bolanos
Representante de Ventas

SALA AZUL     

Alicia Paysse 
SVP of Development

Cómo vender proyectos de preconstrucción con éxito como agente externo


A través de herramientas técnicas, procesos contractuales reales y estrategias de posicionamiento, los asistentes aprenderán a maximizar oportunidades de venta y a comunicar el valor de su zona, incluyendo los factores económicos que impulsan la apreciación futura de las propiedades.



SALA NARANJA       

Cuando el Banco Dice No, el Crédito Directo Abre la Puerta.
Nueva modalidad inmobiliaria 2026

18:00 hs

Berenice Méndez Medel
Subdirectora comercial

Juan Wilfrido Hernández Gómez
Coordinador comercial

PANEL SALA VERDE   

Multifamily al costo en Florida 
Un workshop práctico para entender cómo invertir en proyectos Multifamily en Florida bajo un modelo "al costo", optimizando estructura, márgenes y rentabilidad.


Gabriel Rojchman
CEO LDG

Diego Vorobechik
Business Development Mgr. - LDG 


SALA NARANJA       

La Plusvalía se Diseña: Arquitectura convertida en política pública para dinamizar inversión y valor urbano: Caso El Salvador. 


Esta charla plantea una idea incómoda pero útil para quien vive de operar y desarrollar ciudad: la arquitectura no solo ˝construye˛, también gobierna. Las ciudades no cambian por accidente; cambian cuando una decisión espacial se convierte en señal institucional, reduce incertidumbre y reconfigura la economía local.

El caso del Centro Histórico de San Salvador se presenta como una secuencia replicable: claridad política (seguridad, orden y reglas legibles), intervenciones ancla (patrimonio, espacio público, infraestructura cultural, mejoramiento integral) y un efecto contagio medible: espacio público ™ permanencia, actividad económica, confianza,  inversión, plusvalía. Luego, Plaza Centroamérica muestra el principio central: un espacio público bien diseñado no es gasto; es infraestructura económica que organiza flujos, activa comercio, cambia percepción y eleva el valor del entorno.









19:00 hs

Dr. Arq. Santiago Caprio
Director & CEO de ufficiis - Asesor Presidente Nayib Bukele


PANEL SALA VERDE   

PANEL SALA VERDE   

Prevención de Lavado de Dinero: El nuevo estándar para operar en el sector inmobiliario




Ángel Córdova
Socio de Valstein Consultores

Jorge Eliseo
Founder Betterbroker

Alberto Paredes
Founder Betterbroker

MIÉRCOLES 25 DE FEBRERO 

PANEL SALA VERDE   

Inversión inmobiliaria en Dubai: cómo generar rentas en dólares y escalar tu capitalane

Descubre cómo invertir estratégicamente en el mercado inmobiliario de Dubai, uno de los destinos de inversión más sólidos y rentables del mundo. En este workshop aprenderás cómo generar rentas en dólares, aprovechar un entorno libre de impuestos, identificar proyectos con alto retorno y escalar tu capital de forma segura y sostenible. Diseñado para inversionistas que buscan diversificar su portafolio, proteger su patrimonio y acceder a oportunidades internacionales de alto crecimiento.





Guillermo Piecarchic Cohen
Managing Partner de Mi Casa by Insights Venture Real Estate




jueves 26 DE FEBRERO

SALA AZUL     

De Invisible a Inolvidable y Rentable
En este workshop aprenderás cómo transformar tu marca personal en un activo estratégico que te haga visible para el público correcto, inolvidable en tu posicionamiento y rentable en resultados. Descubrirás cómo estructurar tu mensaje, definir procesos claros y convertir tu experiencia en oportunidades reales de negocio.



Marlene cortés
Directora General y Presidenta de AMII bajío


10:00 hs
SALA VERDE     

Dulce Barocio
Directora General de TERABIM DE MÉXICO


BIM: Estrategia de Rentabilidad para los Desarrolladores Inmobiliarios




SALA AZUL     

Da Seguimiento Automatizado  con Whatsapp  Inmobiliario
El 70% de las ventas inmobiliarias se pierden por falta de seguimiento inmediato. En esta ponencia, revelaremos cómo transformar tu WhatsApp de una herramienta de chat a una máquina de cierre automatizada diseñada específicamente para el sector. �¿Qué dolores resolveremos?
�Para el Asesor Independiente: Deja de ser esclavo de tu teléfono. Resolveremos el agobio de no poder contestar a tiempo y el miedo a perder prospectos por no tener un sistema que trabaje mientras tú estás en recorrido.
�Para las Inmobiliarias: Elimina la "fuga de leads". Centraliza las conversaciones de tu equipo, estandariza la atención y obtén métricas reales de qué asesor está cerrando y quién está dejando morir las oportunidades.
�Para los Constructores: Protege tu ROI. No permitas que el inventario de tus desarrollos se estanque porque la fuerza de ventas no da el seguimiento preventa adecuado. Automatiza la entrega de brochures, listas de precios y estatus de obra de forma masiva pero personalizada













Pepe del Valle
Business Coach 

SALA NARANJA       

Estados Unidos como Plataforma de Inversión y Negocios
11:00 hs Un espacio práctico para entender aspectos societarios e impositivos. Aperturas de cuentas bancarias. 
Proyectos inmobiliarios comerciales. Renta financiera con respaldo en tierras. Todo de la mano de especialistas con experiencia en el mercado estadounidense.




ariel arrocha
CEO Latam en USA

gabriel penton
GMG Land Holdings

mariana camacho
Banesco USA

alex zylberglait
Arcadia

SALA VERDE     

Como diseñar equipos Future-Ready
El mayor desafío para los líderes del sector no es la disrupción, la capitalización, o la I.A., sino la velocidad a la que sus organizaciones dejan de adaptarse. En un entorno donde los activos cambian más lento que las personas, la verdadera ventaja está en diseñar equipos future-ready capaces de anticipar y responder antes que el resto.

En este workshop aprenderás...
 " Cómo preparar tu organización para el cambio antes de que te cueste tiempo, talento o rentabilidad, usando IA para anticipar fricciones y riesgos operativos.
" Cómo diseñar un sistema operativo ágil y future-ready que alinee decisiones, elimine silos y acelere la ejecución en todos tus proyectos.
" Cómo liderar con innovación e IA aplicada, instalando prácticas que ayuden a tus equipos a adaptarse, aprender rápido y sostener el crecimiento.












Luis Herrera Rojas 

SALA AZUL     

La propuesta de Mujeres Líderes del Sector Inmobiliario para impulsar a la industria en tiempos de crisis


Las participantes especialistas en diferentes ámbitos platicarán sus propuestas para impulsar a la industria en la coyuntura actual. Expondrán los desafíos que enfrentan desde el notariado, desde la comercialización inmobiliaria, y como desde el estudio del contexto se observan soluciones. Pero sobre todo, las mujeres, profesionales y líderes en sus sectores propondrán con actitud y buena disposición su comportamiento y propuestas para que otras mujeres puedan sentirse guiadas. El objetivo es ambicioso, pero sobre todo muy empático con las mujeres y hombres de la industria inmobiliaria que enfrentan la crisis económica y multifactorial actual







Mariel Zúñiga
Directora de Muliv y Directora de En Concreto 



Marisol Becerra
Director, Data Strategy & Consulting | Monopolio � DD3 y Socia MULIV



Sonia Rivas
CEO Luxury Habitat / VP de APCI


Laura Zazueta
Presidenta de MULIV y Vicepresidenta de AMPI CMDX



Ana Lilia Porras
Notaria 91 del Edo. México,  Secretaria del interior del consejo directivo del Colegio Nacional del Notariado Mexicano y Socia MULIV






Gabriela Cano
Directora Comercial de Softec


12:00 hs SALA NARANJA       

Cómo diversificar tu patrimonio 
invirtiendo en Real Estate en Estados Unidos.

Estrategias para invertir en EE.UU. desde México, generando ingresos mensuales en dólares y construyendo patrimonio en mercados consolidados.


Andrés Goldenberg
Founder & CEO Spider 

PANEL SALA VERDE     

Mejores destinos de inversión en la Riviera Maya: Playa del Carmen y Bacalar

Workshop donde los 3 speakers comentarán los atractivos de los 2 destinos, sus fortalezas, los trabajos desarrollados para atraer inversión y  son destinos destacados; desde la visión publica y privada


Víctor Bona
Socio fundador de Artt Living


Hernán González

Secretario de Ordenamiento Territorial de Playa del Carmen




José Alfredo Contreras Méndez

Presidente Municipal Bacalar


SALA AZUL     

Estrategias de Construccion para Venta y Alquiler de Inmuebles en Florida

Estaremos hablando del mercado inmobiliario de Florida y como una persona internacional puede construir patrimonio en USA.


Eduardo Monasterio
Co-Fundador/ Gerente de Operaciones Coastec Built LLC


SALA NARANJA       

Inteligencia Artificial para la Gestión Eficiente de Obra: De Excel a Control en Tiempo Real con Lebane

Cómo la inteligencia artificial de Lebane optimiza la gestión de proyectos inmobiliarios y de construcción en México. Permite controlar avances cuantitativos y cualitativos en tiempo real desde WhatsApp, reduce desviaciones presupuestales, minimiza tiempos de carga de datos y aumenta la rentabilidad de desarrollos de cualquier escala.
¡Perfecto para desarrolladores y constructores que buscan profesionalizar su operación con tecnología probada!






13:00 hs

bruno lerer
Fundador Lebane

PANEL SALA VERDE     

COMO BLINDAR LEGALMENTE UNA INVERSION INMOBILIARIA Y EVITAR PERDER MILLONES EN 2026.

Errores comunes al invertir; como prevenirlos antes de firmar.

MARCOS CORONA
Protos

SALA NARANJA       

El método que usan brokers que venden en alto volumen
Esta ponencia revela el método real que utilizan los brokers que venden en alto volumen de forma constante, incluso en mercados saturados, con crisis, competencia agresiva y clientes cada vez más informados, entregandote herramientas que te llevan a transaccionar. No es talento, suerte ni carisma. Es estructura, proceso y números.




juan vega paredes
CEO Habitaria México

14:00 hs

SALA AZUL     

De la Tierra al Destino
Una mirada interna a la estrategia, el diseño y las decisiones detrás de desarrollos inmobiliarios exitosos, desde terrenos sin desarrollar hasta comunidades terminadas.


Lusant Ordoñez
CEO Zenodro Homes


SALA NARANJA       

Panamá: plataforma estratégica para el inversionista Latinoamericano


15:00 hs Conoce los factores que convierten a Panamá en un país ideal para la inversión inmobiliaria y gestión patrimonial.


Luz Adriana Lopera
CEO de D Property

PANEL SALA VERDE     

Panamá: Hub de Inversión Dolarizada y el Renacimiento Exclusivo del Casco Antiguo y Santa Ana


Thairy Padilla
Gerente de Mercadeo y Comercial

SALA NARANJA       

Miami 2026: El Nuevo Refugio de la Riqueza MundialmenTE
Descubre por qué Miami se ha convertido en el destino elegido por grandes capitales y familias inversionistas para preservar riqueza, diversificar portafolios y capitalizar la migración de los ultra-ricos en 2026.



Dra. Araceli Villanueva
Founder & CEO de AVL Family Office


16:00 hs

PANEL SALA VERDE     

PANEL SALA VERDE     

Charlie Herrera
Fundador de Herrera Real Estate, agencia boutique de lujo en Tulum



Luxury Mindset: La fórmula para brillar en el mercado premium.



SALA AZUL     

Gamificación + I. A. en la Comercialización Inmobiliaria: 4 casos prácticos que están redefiniendo el modelo de comercialización.


Del nurturing automatizado al seguimiento post venta . 1. Nurturing automatizado con IA. Segmentación y seguimiento inteligente.
2. Gamificación en la exhibición del producto como experiencia.
3. Colaboración entre agentes I.A. y asesores humanos para mayor eficiencia y coherencia comercial
4. Gamificación de tareas críticas para garantizar seguimiento y conversión.
Un sistema comercial orquestado que convierte la experiencia en el verdadero activo estratégico del desarrollo inmobiliario.








SALA AZUL     

Descubre 72 Park Miami Beach: Lujo Residencial Totalmente Amueblado y Listo para Vivir

Acompáñanos con Danny Neumann, Sales Executive de 72 Park Miami Beach, para conocer este destacado desarrollo residencial con residencias completamente amuebladas y listas para ocupación. Ubicado en una de las zonas de mayor crecimiento de Miami Beach, 72 Park ofrece amenidades de lujo, la piscina más larga de Miami Beach y una oportunidad única para vivir o invertir.




danny Neumann
Sales Executive

SALA NARANJA       

17:00 hs CASO DE ESTUDIO TIPO IPADE. De Constructor a Desarrollador
Análisis de un caso inmobiliario real, donde se plantea cómo se logró el financiamiento del primer proyecto vertical de un constructor que se convirtio en desarrollador. 


Manuel Casillas 
Director Comercial Zona Bajío


Andrés Vigiola
Gerente de Operaciones

SALA NARANJA       

FLEEPING INMOBILIARIO, SIN OBRA
Tecnología europea para dar un UpGrade, en la remodelación de inmuebles, nuestros recubrimientos no solo embellecen en días, No en semanas los acabados de muchos espacios arquitectónicos, enfocados en el ROI, generamos verdadero Valor.



LIN MIGUEL ANGEL IBAÑEZ
COUNTRY MANAGER

SALA AZUL     

Alicia Paysse 
SVP of Development

Cómo vender proyectos de preconstrucción con éxito como agente externo



18:00 hs

A través de herramientas técnicas, procesos contractuales reales y estrategias de posicionamiento, los asistentes aprenderán a maximizar oportunidades de venta y a comunicar el valor de su zona, incluyendo los factores económicos que impulsan la apreciación futura de las propiedades.



Andres Huacuja

Founder & CEO Volumento

Fernando Huacuja
Co-Founder & CTPO Volumento_Suite


Descubre House of Wellness Brickell
Un taller interactivo que presenta House of Wellness, un proyecto holístico en fase de preconstrucción, diseñado para integrar el bienestar físico, mental y emocional a través de programas curativos y experiencias comunitarias. La sesión explora la visión arquitectónica, el concepto del edificio que cuida y el impacto esperado del espacio antes de su desarrollo.






Diana Rojas
Ejecutiva de Ventas

PANEL SALA VERDE     

Marketing 360° para Inmobiliarios: Portales, Redes Sociales e Inteligencia Artificial.

Es un Taller práctico dirigido a profesionales del sector inmobiliario interesados en comprender y aprovechar de mejor manera las herramientas digitales disponibles en la actualidad. El curso aborda los puntos clave para realizar publicaciones efectivas en portales inmobiliarios, el entendimiento de las principales redes sociales, sus perfiles de audiencia y los formatos más adecuados para cada plataforma. Asimismo, se introduce el uso de la inteligencia artificial aplicada al marketing inmobiliario, explicando cómo generar prompts efectivos para la creación de contenido, reseñas publicitarias y mensajes comerciales, con el objetivo de mejorar procesos, optimizar esfuerzos y tomar ventaja en una industria cada vez más digitalizada.







Rubén Monroy
Director Comercial Propiedades.com


Marcos Martínez
Coordinador University Tuhabi
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