
MARTES
27/2 

10 hs.
El mercado inmobiliario en el mundo digital
karla gutiérrez
Head Marketplace Inmuebles México, Colombia y Venezuela

MARTES
27/2 

11 hs. El mercado inmobiliario en el mundo digital
karla gutiérrez
Head Marketplace Inmuebles México, Colombia y Venezuela

Evolución del espacio de oficina: 
Ocupación vs Utilización

Optimizando la Productividad: Navegando entre la Ocupación 
y la utilización en el espacio laboral moderno

karla torres
Gerente de Workplace & Change Management| Colliers México

MARTES
27/2 

13 hs.

Evolución de las preferencias del 
cliente en el sector inmobiliario

1.- Los Asesores Inmobiliarios tienen que conocer los cambios en las 
preferencias y necesidades de los clientes.
2.- Como influyen con estos cambios la demanda de propiedades y servicios 
inmobiliarios, adaptándose para satisfacer las expectativas de sus clientes.
3.- La necesidad de profesionalizarse como Asesor

Fer Bustamante
Director jurídico de GIZP | Co-fundador AB Inmobiliaria y AHC Abogados

MARTES
27/2 

12 hs.

martes 27

SALA 1



MARTES
27/2 

17 hs.

ALEJANDRO ARAUJO
AFIN

Estados Unidos: Inversiones 
Inteligentes en Real Estate

Dos modelos de inversión que brindan rentabilidades de hasta el 18% 
en South Carolina y la Costa del Golfo, Florida. 

rICARDO SANABRIA
FINCAPITAL

Fernando Orozco
Director de Desarrollo de Nuevos Negocios - Rio Kapital

Estrategias de financiamiento 
inmobiliario disruptivo

• Aprende de un caso inmobiliario real tipo IPADE
• Aprende como financiar un proyecto en momentos de adversidad
• A falta de preventas, aprende como impulsar tu proyecto financieramente.

MARTES
27/2 

18 hs.

MARTES
27/2 

13 hs.
pepe del valle
founder

3 secretos de whatsapp para vender más
Te enseñaré 3 o más prácticas que nos ahorran mucho tiempo y 
esfuerzo a la hora de manejar el whatsapp con clientes, logrando 
comunicarnos con más personas más eficiente.

MARTES
27/2 

16 hs.

CHARBEL NAJM
Latam Business Development Manager de Spider

Invierte desde US$50.000 
en EE.UU

Propiedades de alta rentabilidad con ingresos mensuales en dólares

diego hodara
Founder & CEO de Titanium Realty Group

Nueva York: Crecimiento sostenible para 
generar riqueza generacional
Fundamentos del mercado, contexto macroeconómico y la 
importancia del equilibrio entre la oferta y la demanda

MARTES
27/2 

15 hs.

MARTES
27/2 

12 hs.

SALA 2
Oportunidades de Inversion 
en Florida

Yvan Martinez Rengifo
CEO Capital Companies Group



josé roberto 
qui ley

inversiones seguras

1. Relaciones a largo plazo
2. La responsabilidad del desarrollador inmobiliario

MARTES
27/2 

14 hs.
¿Qué lenguaje 
hablan los clientes?

Con base en las estadísticas de más de 200 ventas por año y experiencias personales de los 
últimos años, he llegado a la conclusión de que los clientes compran siempre y cuando uno se 
adapte a sus procesos y necesidades a lo que están acostumbrados en sus lugares de origen, 
ya sea si proviene de Europa, América del Sur o del Norte, adaptarlos a los procesos y 
tropicalizarlos a nuestra zona de una manera sencilla y clara, ese es el secreto de las ventas.

Juan Carlos Martinez Cervantes
Director Comercial

MARTES
27/2 

15 hs.

virginia maldonado

Colabora con otros agentes y mueve
tu inventario más rápido
- Descubre los beneficios de compartir comisiones con otros agentes profesionales 
y cómo hacerlo puede potenciar tus oportunidades de captar nuevas propiedades.
- Aprovecha las Bolsas Inmobiliarias para establecer precios competitivos y 
atractivos para tus propiedades.
- Aprende las mejores prácticas en operaciones compartidas para garantizar la 
satisfacción de todas las partes involucradas, evitando errores comunes y 
maximizando resultados

MARTES
27/2 

17 hs.

carlos 
rousseau
reach

Transformando una industria. 
Plataformas inNovadoras retos 
y oportunidades

RODRIGO 
TORRES OROZCO
BRICKSELL

CHRISTIAN ROEL 
GONZALEZ
ALL PROPERTY

Omar 
rodríguez
reach

LORENA
ARIZA
BELETA

MARTES
27/2 

10 hs.

CARLOS NAVAS

Cómo captar inmuebles en exclusiva al 7% o más
Pierde el miedo de solicitar el 7% de comisión o más, logrando 
cerrar una alta negociación a tu favor con el propietario

Socio y Director Comercial de IAD México 

MARTES
27/2 

11 hs.

SALA 3

MARTES
27/2 

16 hs.
Lic Marcos José Corona Aldama

ASPECTOS LEGALES 
DEL SECTOR INMOBILIARIO EN MEXICO

Socio Protos Legal Integral



MARTES
27/2 

14 hs.

MARTES
27/2 

15 hs.
iTierra es una Proptech que está revolucionando la forma en la cual la gente 
invierte en tierra, y la forma en la cual la tierra es facilitada a los desarrolladores 
inmobiliarios para convertirse en proyectos inmobiliarios exitosos

Financiamiento de Tierra 
para Desarrollo

Ricardo moreno

MARTES
27/2 

16 hs.

Mario Romo Alarcón 

Revolucionando a través de la inversión, el capital 
de desarrollo de los proyectos de México. 

Tipos de Financiamiento en el Mercado Inmobiliario
Comprender los diferentes tipos de financiamiento disponibles es esencial para los inversionistas, 
desarrolladores y propietarios que buscan llevar a cabo proyectos exitosos en este sector dinámico 
y competitivo, el financiamiento inmobiliario es un sistema que permite comprar, construir o 
remodelar un inmueble. Los tipos de financiamiento en el sector inmobiliario abarcan una amplia 
gama de opciones, desde fuentes tradicionales como préstamos bancarios e hipotecas hasta 
fuentes alternativas como inversores privados, crowdfunding inmobiliario y financiamiento 
estructurado, exploraremos algunos de los tipos de financiamiento más comunes en el sector 
inmobiliario, analizando sus ventajas, desventajas y aplicaciones prácticas. Desde las opciones 
convencionales hasta las innovadoras, el conocimiento de estas alternativas puede ser clave para 
optimizar la estructura financiera y maximizar el rendimiento en el desarrollo, adquisición o 
inversión en bienes raíces.

CEO y Fundador de INFINANCE, Vicepresidente 
de Productividad y Crecimiento de AMPI Nacional

Daniel Gomez Iñiguez

¿Qué hace alguien como 
tú en un lugar como este?

Compartiendo herramientas para la toma de decisiones

CEO y fundador de ANAPANA

MARTES
27/2 

17 hs.

1. El papel de las asociaciones inmobiliarias en México para la inversión privada 
2. El papel de la comisión de honor y justicia de la Federación Inmobiliaria 3. Buró 
de inmobiliarios, colegio nacional de inmobiliarios, centro del sector inmobiliario.

La necesidad de una Federación 
Inmobiliaria en México

Jorge Salcido Toledo 
Presidente Nacional 
de UPIM

Renato torres 

Presidente UPIM 
Estado de México

Alejandro Mayorca 
director nacional de 
comunicación upim

MARTES
27/2 

12 hs.
gabriela mingramm 

Presidenta de
UPIM CDMX

Como desarrolladores inmobiliarios estamos negociando contratos permanentemente: con la 
empresa constructora, con los financistas, con los compradores. Ser un buen negociador es 
una herramienta clave para el éxito o fracaso de nuestros proyectos. Se considera usted un 
buen negociador? Durante este workshop, Fernando Levy Hara compartirá algunas de la 
tácticas y estrategias de negociación mas utiles que enseña en su curso de International 
Negotiation en la Universidad de Harvard

Fernando Levy Hara
Instructor en Real Estate Cycles and International Investment Strategies de Harvard

Construyendo éxito: secretos de una negociación 
inmobiliaria eficiente



MIÉRCOLES
28/2 

10 hs.

miércoles 28

lesly gantenbein

2027 – Tecnologías disruptivas: 
Facility Management 4.0 y las 
operaciones ecológicas

Identificaremos juntos la data que CEO, COO, FMS y PMS 
pueden obtener y cómo pueden generar valor a sus operaciones

CONSULTOR INTERNACIONAL

CHARBEL NAJM
Latam Business Development Manager de Spider

Invierte desde US$50.000 
en EE.UU

Propiedades de alta rentabilidad con ingresos mensuales en dólares

MIÉRCOLES
28/2 

11 hs.

Miguel Alvarez del Castillo

La forma segura de invertir
en inmuebles de recuperación bancaria

No te dejes sorprender asesorate con los expertos. Selección y revisión de 
ofertas en el mercado. Calculo de margen de utilidad a traves del tiempo

MIÉRCOLES
28/2 

12 hs.

Morella Salazar Dager

Claves legales, visas, 
inversión & residencias EB5

Conozca las opciones para radicarse en los Estados Unidos a través 
de una visa o de residencia directa de la mano de especialistas

alejandro navia
driftwoodAttorney at Law

MIÉRCOLES
28/2 

13 hs.

MIÉRCOLES
28/2 

14 hs.

Sabino Toledo Dávila

Desbloquea el SÍ: estrategias infalibles 
para obtener más negocios inmobiliarios

1- El poder de la lingüística para cerrar ventas inmobiliarias
2- Persuasión en la práctica Inmobiliaria: estrategias ganadoras para asesores.
3- Tácticas poderosas para cerrar negocios inmobiliarios.

Bróker REMAX Toledo en CDMX

SALA 1

Tecnología y mejores prácticas para hacer crecer tu negocio
Con ejemplos concretos, mostramos como trabajar con tecnología y una buena 
metodología puede hacer multiplicar tu negocio en menos de 12 meses.

¿Cómo vender propiedades 
en tiempos difíciles?

Agustin iglesias

MARTES
27/2 

18 hs.



MIÉRCOLES
28/2 

16.15 hs.

Arq. Jaime Alberto Miranda Gallardo

Experiencias de Inversión 
Inmobiliaria Únicas
1. El Círculo Dorado BOMA
2. Vive los Proyectos BOMA

Sebastián Nicolás BertonE
socio Gerente  de la Firma

INDRAINOX (Revestimientos 
De Acero Inoxidable)

Innovacion , Modernidad y Tecnologia.
Fabricación de revestimientos de Acero Inoxidable , nos diferenciamos 
del mercado por la novedosa tecnología de nuestra malla plástica que 
da agilidad y calidad en la colocación . Pudiendo colocar el 
revestimiento con Silicona Neutra Y productos Cementicios.

MIÉRCOLES
28/2 

17 hs.

MIÉRCOLES
28/2 

18 hs.

Araceli Villanueva

¡Estrategias Financieras y Fiscales con 
Bienes Raíces en los Estados Unidos!

1. Protección y multiplicación de bienes con estrategias fiscales
2. Inversiones inmobiliarias
3. Trámites migratorios

MIÉRCOLES
28/2 

10 hs.

Paola Tabachnik 
Founder y CEO de Co-Madre y Passwork

La nueva tendencia 
en coworkings de nicho

Los espacios de coworking tradicionales proporcionan un espacio de trabajo compartido 
para una variedad de profesionales de diversas industrias. Sin embargo, los coworkings de 
nicho adoptan un enfoque diferente, ya que están diseñados para atender a una industria, 
profesión o incluso una pasión compartida específica. La idea es crear una comunidad de 
personas afines que puedan colaborar y compartir de manera más efectiva debido a sus 
intereses y experiencia comunes. 
En esta plática, hablaré sobre esta nueva tendencia, cuál es su relevancia y los ejemplos de 
coworkings de nicho que existen.

MIÉRCOLES
28/2 

11 hs.
SOLAR SCREEN MÉXICO
Miguel Ibañez

SALA 2

Fernando Orozco
Director de Desarrollo de Nuevos Negocios - Rio Kapital

Estrategias de financiamiento 
inmobiliario disruptivo

A falta de preventas, aprende cómo impulsar tu proyecto financieramente.

MIÉRCOLES
28/2 

15 hs.



MIÉRCOLES
28/2 

14 hs.
El futuro del Real Estate: las nuevas 
tecnologías y sus aplicaciones en Latinoamérica

carlos 
rousseau
reach

MARGARITA
DE LA PEÑA
ZACUA VENTURES

ERIC
YAÑEZ
HOLACASA

RICARDO
astorga
alohome

helena
verron
the smart
flat

shawn
hill
advisor & investor

Jose María Ferrando Campus

La solución para edificación sin ruido, 
Sistema de Evacuación Insonorizada AR®

MIÉRCOLES
28/2 

15 hs.

Matías Dajcz (ARG / USA)
Global VP Ripio Select

Real World Assets, Blockchain
y Real Estate

Durante este workshop, Matías Dajcz, Global VP de Ripio Select y Karina Caudillo, 
CM de Ripio México darán un repaso sobre todas las posibilidades de negocio que 
Blockchain puede aportar a la industria de Real Estate, incluyendo tokenización y 
Real World Assets, acceso a liquidez, transferencias internacionales y mucho más

Karina Caudillo (MX)
CM Ripio México & Head of Ripio Select.

MIÉRCOLES
28/2 

16 hs.

adolfo goldberg

housi, el poder de un si
1. Housi la revolución inmobiliaria
2. Housi cambiar al mundo Inmobiliario
3. Housi centro de negocios inmobiliarios

MIÉRCOLES
28/2 

18 hs.

MIÉRCOLES
28/2 

12 hs.

Koritza Beneditt Jiménez
Directora de Servicios Digitales

MARKETING DIGITAL INMOBILIARIO
Todo proyecto inmobiliario requiere de una estrategia digital efectiva para posicionarse, 
para lograr sus respectivas metas comerciales. 
Aprende cómo estructurar tu estrategia, en qué canales tener presencia, cómo calcular tu 
inversión y llegar a tu mercado meta en nuestro taller hands-on dirigido a equipos de 
marketing y equipos comerciales.

MIÉRCOLES
28/2 

13 hs.

Reyna Santillan

INVERSIONES INMOBILIARIAS DE ÉXITO EN EL CARIBE MEXICANO
Conocerás los proyectos más rentables y exitosos en Riviera Maya que ya son una 
realidad. Además, si eres profesional inmobiliario te contaremos cómo puedes gestionar 
ventas a distancia en alianza con el Master Broker Top, iMexico Real Estate.



MIÉRCOLES
28/2 

10 hs.
tony hanna
tiburón inmobiliario

rentas garantizadas, sin fiador

MIÉRCOLES
28/2 

11 hs.

David Alejandro 
Silva de León

EFICIENCIA Y EXCELENCIA: Dominando 
las mejores prácticas en la gestión 
de instalaciones.

Implementación de un programa de mantenimiento preventivo robusto.
Cumplimiento de normativas y regulaciones.

David agmon

Cómo levantar capital para 
tus proyectos inmobiliarios

En este workshop podrás conocer diferentes formas y estrategias efectivas 
para levantar capital y hacer realidad tus proyectos.
Hoy en día, el financiamiento bancario es caro y no necesariamente el mejor.
Conoce 5 formas distintas de levantar capital

Fundador de Tudepa.com

MIÉRCOLES
28/2 

12 hs.

MIÉRCOLES
28/2 

13 hs.

Moderador / Desarrollador STR: 
Andres Morales

SHORT TERM RENTALS (STR)
Nueva Clase de Activo Inmobiliario y sus Retos
Cuáles son las zonas en donde se ha visto un Boom de nuevos proyectos enfocados a STR.
Cuales son los retos que enfrentan estos proyectos. Regulación en la CDMX, implicaciones

Director Desarrollo y Co 
Founder TASMAN 

Arquitecto STR: 
Sebastian Canales
FOUNDER CRB Arquitectos

Operador STR:
Jacobo Luchtan
Director Hospitalidad 
y Co Founder TASMAN 

Inversionista STR: 
Jeronimo Contreras
Principal GBM Ventures

MIÉRCOLES
28/2 

14 hs.

SALA 3

MIÉRCOLES
28/2 

15 hs.

Tendencias que lideran el futuro 
del Real Estate: ESG

Presentación del nuevo libro de Bienes Raíces Ediciones
Nueva agenda en la industria de Real Estate: desarrollar con impacto positivo y producir hábitat de 
calidad. El camino hacia el éxito sustentable y el crecimiento, el prudente equilibrio entre la 
búsqueda de rentabilidad y el logro del triple impacto económico, social y ambiental.

Damian Tabakman
Consultor en Real Estate Global

Conecta con la audiencia de forma real, 
relevante, y oportuna
Gonzalo Benitez Cambiaso
Country Manager México



leo roth

Actualidad macroeconómica & 
estructuración de inversiones 
en Estados Unidos.

Conozca la visión del CEO de la compañía sobre la actualidad macroeconómica. 
Cómo estructurar su negocio o inversión en USA. Sociedades e Impuestos.

ariel arrocha
ceo de latam en usa director de latam en usa

MIÉRCOLES
28/2 

17 hs.

hilda carballo

Crea tu propia inmobiliaria 
con Inteligencia Artificial

1. Los 3 secretos del asesor inmobiliario exitoso
2. IA aplicada al sector inmobiliario
3. La Propuesta de Valor iad México

MIÉRCOLES
28/2 

18 hs.

MIÉRCOLES
28/2 

16 hs.

Mario Romo Alarcón 

Revolucionando a través de la inversión, el capital 
de desarrollo de los proyectos de México. 

Tipos de Financiamiento en el Mercado Inmobiliario
Comprender los diferentes tipos de financiamiento disponibles es esencial para los inversionistas, 
desarrolladores y propietarios que buscan llevar a cabo proyectos exitosos en este sector dinámico y 
competitivo, el financiamiento inmobiliario es un sistema que permite comprar, construir o remodelar un 
inmueble. Los tipos de financiamiento en el sector inmobiliario abarcan una amplia gama de opciones, desde 
fuentes tradicionales como préstamos bancarios e hipotecas hasta fuentes alternativas como inversores 
privados, crowdfunding inmobiliario y financiamiento estructurado, exploraremos algunos de los tipos de 
financiamiento más comunes en el sector inmobiliario, analizando sus ventajas, desventajas y aplicaciones 
prácticas. Desde las opciones convencionales hasta las innovadoras, el conocimiento de estas alternativas 
puede ser clave para optimizar la estructura financiera y maximizar el rendimiento en el desarrollo, 
adquisición o inversión en bienes raíces.

CEO y Fundador de INFINANCE, Vicepresidente de Productividad y Crecimiento de AMPI Nacional

sponsors




